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Koncepcja rynku  NewConnect 

.Å×#ÏÎÎÅÃÔ čäÃÚÙ ÍčÏÄÅ É ÄÙÎÁÍÉÃÚÎÅ ÐÒÚÅÄÓÉöÂÉÏÒÓÔ×Á ÎÁ 
×ÃÚÅÓÎÙÍ  ÅÔÁÐÉÅ ÒÏÚ×ÏÊÕ Ú ÐÏÌÓËÉÍ ÒÙÎËÉÅÍ ËÁÐÉÔÁčÏ×ÙÍ

NewConnectÏÔ×ÉÅÒÁ ÍÏŀÌÉ×ÏĢÃÉ ÆÉÎÁÎÓÏ×ÁÎÉÁ ÒÏÚ×ÏÊÕ ÍÁčÙÃÈ 
É ĢÒÅÄÎÉÃÈ ÐÒÚÅÄÓÉöÂÉÏÒÓÔ× × ÏÐÁÒÃÉÕ Ï ÒÏÚÐÒÏÓÚÏÎÙ ÁËÃÊÏÎÁÒÉÁÔ 

NewConnectfunkcjonuje w oparciu o regulacje prawne 
Õ×ÚÇÌöÄÎÉÁÊäÃÅ ÓÐÅÃÙÆÉËö ÆÕÎËÃÊÏÎÏ×ÁÎÉÁ ÍčÏÄÙÃÈ ÓÐĕčÅË

Fundamentem rynku NewConnect jest profesjonalne, ×ÉÅÌÏÐčÁÓÚÃÚÙÚÎÏ×Å
×ÓÐÁÒÃÉÅ 3ÐĕčÅË ÐÒÚÅÚ !ÕÔÏÒÙÚÏ×ÁÎÙÃÈ $ÏÒÁÄÃĕ×
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#Ï ÏÆÅÒÕÊÅ ÐÒÚÅÄÓÉöÂÉÏÒÓÔ×ÏÍ  NewConnect ?

NewConnect
$ÏÓÔöÐ ÄÏ ËÁÐÉÔÁčÕ 
ÐÏÐÒÚÅÚ ÏÆÅÒÔö 

ÐÒÙ×ÁÔÎä ÌÕÂ ÐÕÂÌÉÃÚÎä

Rynkowa wycena akcji

Premia za 
ÔÒÁÎÓÐÁÒÅÎÔÎÏĢç ÓÐĕčËÉ 
ÐÕÂÌÉÃÚÎÅÊ × ÄčÕŀÓÚÅÊ 

perspektywie

!ËÃÊÅ ÊÁËÏ ȵĢÒÏÄÅË 
ÐčÁÔÎÉÃÚÙȱ 

do finansowania  
rozwoju przez M&A :×ÉöËÓÚÅÎÉÅ 

ÒÏÚÐÏÚÎÁ×ÁÌÎÏĢÃÉ 
3ÐĕčËÉ ɉËÏÏÐÅÒÁÎÃÉȟ 
klienci, inwestorzy)

-ÏŀÌÉ×ÏĢç ÂÕÄÏ×ÁÎÉÁ 
ÐÒÏÇÒÁÍĕ× 

motywacyjnych 
w oparciu o notowane 
ÁËÃÊÅ ÐÒÚÅÄÓÉöÂÉÏÒÓÔ×Á

3ÔÁÔÕÓ ÓÐĕčËÉ ÐÕÂÌÉÃÚÎÅÊ 
w przyjaznym dla MSP 
ĢÒÏÄÏ×ÉÓËÕ ÐÒÁ×ÎÙÍ 

i inwestycyjnym



: ÃÚÙÍ ÍÕÓÚä ÌÉÃÚÙç ÓÉö ÐÒÚÅÄÓÉöÂÉÏÒÓÔ×Á ÚÍÉÅÒÚÁÊäÃÅ ÎÁ  ÒÙÎÅË NewConnect?

/ÂÏ×ÉäÚËÉ ÉÎÆÏÒÍÁÃÙÊÎÅ É Ú×ÉöËÓÚÏÎÁ  ÔÒÁÎÓÐÁÒÅÎÔÎÏĢç

Utrata prywatnego charakteru firmy, ekspozycja informacyjna 

/ÇÒÁÎÉÃÚÅÎÉÁ × ÏÂÒÏÃÉÅ ÁËÃÊÁÍÉ ÐÒÚÅÚ  ÍÁÎÁÇÅÍÅÎÔ É ÒÁÄö ÎÁÄÚÏÒÃÚä 

ɉÏËÒÅÓÙ ÚÁÍËÎÉöÔÅɊ

0ÒÅÓÊÁ ÚÅ ÓÔÒÏÎÙ ÉÎ×ÅÓÔÏÒĕ× ËÒĕÔËÏÔÅÒÍÉÎÏ×ÙÃÈ 

Rozwodnienie 
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WejŜcie na rynek NewConnect 

ɆPubliczny dokument informacyjny (Dokument Informacyjny, 
Memorandum Informacyjne, Prospekt Emisyjny) i

Ɇ:ÁÔ×ÉÅÒÄÚÅÎÉÅ ÐÒÚÅÚ ×čÁĢÃÉ×Ù ÏÒÇÁÎ ɉ'07ȟ +.&Ɋ

Ɇ"ÒÁË ÏÇÒÁÎÉÃÚÅď × ÚÂÙ×ÁÌÎÏĢÃÉ ÉÎÓÔÒÕÍÅÎÔĕ× ÆÉÎÁÎÓÏ×ÙÃÈ

Ɇ7 ÓÔÏÓÕÎËÕ ÄÏ ÅÍÉÔÅÎÔÁ ÎÉÅ ÔÏÃÚÙ ÓÉö ÐÏÓÔöÐÏ×ÁÎÉÅ ÕÐÁÄčÏĢÃÉÏ×Å 
ÌÕÂ ÌÉË×ÉÄÁÃÙÊÎÅ ɉ Ú ×ÙÊäÔËÁÍÉɊ

Ɇ5ÍÏ×Á Ú !ÕÔÏÒÙÚÏ×ÁÎÙÍ $ÏÒÁÄÃä 

ɆUmowa z Animatorem Rynku

Aspekty formalne

Ɇ/ÃÚÅËÉ×ÁÎÉÁ ÉÎ×ÅÓÔÏÒĕ× Ђ ËÒÙÔÅÒÉÁ dopuszczeniowe

Ɇ/ ËÁÐÉÔÁč ËÏÎËÕÒÕÊÅ ΩΩ ÓÐĕčÅË .#ȟ ΥΨΩ ÎÏÔÏ×ÁÎÙÃÈ ÎÁ '07ȟ 
ÃÚöÓÔÏ Ú ×ÙÃÅÎÁÍÉ 0Ⱦ"6 ЁΣȟ 0Ⱦ%ЁΣΡ ÏÒÁÚ ËÏÌÅÊËÁ ÏÆÅÒÔ ÐÒÙ×ÁÔÎÙÃÈ

Ɇ#ÚÙ ÎÁÓÚÅ ÅÑÕÉÔÙ ÓÔÏÒÙ ÐÒÚÅËÏÎÁ ÉÎ×ÅÓÔÏÒĕ× É ÐÏËÏÎÁ ÐÒÏÊÅËÔÙ 
ËÏÎËÕÒÕÊäÃÅ ÎÁ ÒÙÎËÕȩ

Ɇ#ÚÙ ×ÙÃÅÎÁ ÁËÃÊÉ × ÏÆÅÒÃÉÅ ȵÎÁÄäŀÁȱ ÚÁ ÄÙÎÁÍÉÃÚÎÙÍÉ ÚÍÉÁÎÁÍÉ 
cen akcji na rynku ?

Ɇ0ÏÌÁÒÙÚÁÃÊÁ ×ÙÎÉËĕ× ÆÉÎÁÎÓÏ×ÙÃÈ ÓÐĕčÅË .Å×#ÏÎÎÅÃÔ ÏÂÎÉŀÁ 
ÓÅÎÔÙÍÅÎÔ ÉÎ×ÅÓÔÏÒĕ× É ÕÔÒÕÄÎÉÁ ÐÏÚÙÓËÁÎÉÅ ËÁÐÉÔÁčÕ

Aspekty rynkowe



7ÉÅÌËÏĢç 

Ɇ.ÉÅ ÍÁ ÆÏÒÍÁÌÎÙÃÈ ×ÙÍÁÇÁď 
ÏÄÎÏĢÎÉÅ ËÁÐÉÔÁÌÉÚÁÃÊÉ ÓÐĕčËÉ 
(ÍÉÎȢ ×ÙÍÏÇÉ ËÁÐÉÔÁčÏ×Å Ú×ÉäÚÁÎÅ 
z ÒÅÊÅÓÔÒÁÃÊä ÓÐĕčËÉ ÁËÃÙÊÎÅÊɊȟ 
na ÒÙÎËÕ ÏÂÅÃÎÅ Óä ÓÐĕčËÉ 
o ÚÒĕŀÎÉÃÏ×ÁÎÅÊ ×ÁÒÔÏĢÃÉ ËÓÉöÇÏ×ÅÊ 
i wycenie rynkowej

ɆTransparentna i przede wszystkim 
efektywna

ɆDopasowana do strategii

Struktura organizacyjna :ÁÒÚäÄ 

Ɇ7 ÓÐĕčËÁÃÈ ÔÙÐÕ start-up
i na wczesnym etapie rozwoju, mile 
widziany management 
z udokumentowanym 
ÄÏĢ×ÉÁÄÃÚÅÎÉÅÍ

ɆRada nadzorcza ɀÓËčÁÄ 
ma znaczenie

Wzrost

Ɇ'čĕ×ÎÙ ÃÚÙÎÎÉË ÚÁÉÎÔÅÒÅÓÏ×ÁÎÉÁ 
ÉÎ×ÅÓÔÏÒĕ×

Ɇ)Î×ÅÓÔÏÒÚÙ ×ÉÅÄÚäȟ ŀÅ ÎÁ 3ÐĕčËö  
ÄÚÉÁčÁÊä ÃÚÙÎÎÉËÉ ÒÙÚÙËÁ ÁÌÅ ÃÈÃä 
×ÉÅÄÚÉÅç ÊÁËÉ ÂöÄÚÉÅ ÐÅÒÆÏÒÍÁÎÃÅ

Ɇ0ÒÏÇÎÏÚÙ ÆÉÎÁÎÓÏ×Å Óä ÐÏÄÓÔÁ×ä 
wyceny

Ɇ"äÄľÍÙ ÁÍÂÉÔÎÉ ÁÌÅ ÐÏÚÏÓÔÁďÍÙ 
realistami

Wyniki finansowe +ÓÉöÇÏ×ÏĢç É ÉÎÆÏÒÍÁÃÊÅ ÚÁÒÚäÄÃÚÅ

ɆDostosowane przynajmniej 
do ÏÂÏ×ÉäÚËĕ× ÉÎÆÏÒÍÁÃÙÊÎÙÃÈ

Ɇ Rzeczywisty system informacji 
ÚÁÒÚäÄÃÚÅÊ

Areyour ready?



*ÁË ÐÒÚÅÄÓÔÁ×ÉÁÊä ÓÉö ÏÂÏ×ÉäÚËÉ  ÉÎÆÏÒÍÁÃÙÊÎÅ ÓÐĕčËÉ ÎÏÔÏ×ÁÎÅÊ ÎÁ .Å×#ÏÎÎÅÃÔ?

2ÁÐÏÒÔÙ ÂÉÅŀäÃÅ

2ÁÐÏÒÔÙ ÏËÒÅÓÏ×Å ɉÐĕčÒÏÃÚÎÅ É ÒÏÃÚÎÅɊ

*ÁË ÉÎÆÏÒÍÏ×Áç ɀprawdziwie, rzetelnie, kompletnie. Konkurujemy o zaufanie 
É ĢÒÏÄËÉ ÉÎ×ÅÓÔÏÒĕ× Ȧ

2ÅÌÁÃÊÅ ÉÎ×ÅÓÔÏÒÓËÉÅ Ђ 0ÏÌÉÔÙËÁ )ÎÆÏÒÍÁÃÙÊÎÅ Ђ /ÂÏ×ÉäÚËÉ ÉÎÆÏÒÍÁÃÙÊÎÅ

)Î×ÅÓÔÏÒÚÙ ÏÃÚÅËÕÊä ×ÉöÃÅÊ ȡ ÎÉÅÚÂöÄÎÅ ÒÁÐÏÒÔÙ Ë×ÁÒÔÁÌÎÅ
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Czynniki sukcesu ofert prywatnych i publicznych na NewConnect

7ÃÚÅÓÎÁ É ĢÃÉÓčÁ 
×ÓÐĕčÐÒÁÃÁ Ú !$ȟ 

ÚÁÁÎÇÁŀÏ×ÁÎÉÅ :ÁÒÚäÄÕ  
× ÃÁčÙÍ ÐÒÏÃÅÓÉÅ

0ÒÚÅËÏÎÙ×ÕÊäÃÅ ÅÑÕÉÔÙ 
story, plany rozwoju 
poparte prognozami, 

timing oferty

Dobrze zdefiniowany 
profil potencjalnych 

akcjonariuszy, efektywna 
komunikacja na etapie 

oferty


